
Alternative Finanzierungskonzepte

im Bio-Handel

Erlebbare Nähe zu den Kunden und bis zu den Erzeugern zu

schaffen, war über lange Zeit eine besondere Stärke des Bio-

Fachhandels. Die Kunden sogar in der Mitfinanzierung in den Be­

trieb einzubinden, schafft ein besonderes Gefühl von Verbunden­

heit. Das könnte sich zu einem entscheidenden Vorteil für selb­

ständige Bio-Händler entwickeln.

Basisinfo
Welche Modelle gibt es dafür?

Zu Beginn des Seminars lernen Sie anhand konkreter Beispiele

verschiedene Finanzierungmodelle unter Einbindung der Kunden

kennen. Das reicht von Genussrechten und Gutscheinkauf über

genossenschaftliche Modelle bis hin zu Solidarischer Landwirt­

schaft und Mitgliederläden.

• Was sind dabei die Bedürfnisse der Kunden?

• Was ändert sich für die Betriebe und die Kunden? 

 

Umsetzung von Beteiligungsmodellen

Ebenfalls anhand von Beispielen blicken wir auf Voraussetzungen,

rechtliche Vorgaben und Umsetzungsschritte bei der Verwirkli­

chung von Kunden-Beteiligungsmodellen.

• Welches Modell passt zu welcher Situation?

• Worauf ist dabei besonders zu achten?

 

Planung erster Umsetzungsschritte

Anhand von anwesenden Betrieben und Betriebsleitern prüfen

wir gemeinsam die Eignung und skizzieren erste Umsetzungs­

schritte in der Verwirklichung von Finanzierungsmodellen. Und

wagen gemeinsam einen Blick in eine mögliche Zukunft, bei der

Erzeuger, regional orientierte Verarbeiter, Einzel- und Großhänd­

ler sowie Verbraucher einer Region enger zusammenrücken.

Inhalte
• Kennenlernen verschiedener Modelle der Kundenbeteiligung

• Chancen und Risiken der Kundeneinbindung

• Lernen von Erfahrungen von Betriebsleitern

• Rechtliche Vorgaben und Umsetzung von Bürgerbeteiligungs­

modellen

• Planung des Vorgehens anhand von Beispielen der Teilnehmer

Stephan Illi

• Büro für Kooperations- und Agrarkultur 

• Freier Berater und Projektentwickler

• Organisationsentwicklungsberatung und Teament­

wicklung

• Gründer von www.genussinvest.de

• Agraringenieur

Termin: 13.03.2019

Zeit: 9.00 - 17.00 Uhr

Kosten: Seminargebühr: 135,00 Euro zzgl. MwSt.

Ort: Rinklin Naturkost GmbH

Bruckmatten 18

79356 Eichstetten

Kontakt: Dominique Danieau

Tel.: 07663 9394-182

Fax: 07663 9394-800

E-Mail: d.danieau@rinklin-naturkost.de

Zentrale: Karen  Bernhardt

Tel.: 07551 9479-470

Fax: 07551 9479-40470

E-Mail: karen.bernhardt@binako.de

Anmeldeschluss am 27.02.2019



Anmeldung

Ihre Anmeldung idealerweise direkt auf www.binako.de. Im andern Fall bitte deutlich schreiben und alle Felder ausfüllen. IBAN und SEPA-Ermächtigung nicht vergessen!

Geschäft:  Kdnr.: GH:  Partnerladen:   

PLZ: Ort:  Strasse:    

Telefon: Mail:        

Teilnehmer*in:     Azubi:  

Teilnehmer*in:     Azubi:  

Teilnehmer*in:     Azubi:  

Teilnehmer*in:     Azubi:  

Kontoinhaber:  IBAN:  BIC:   

 Bitte senden Sie Ihre Anmeldung

• per Fax an Rinklin Naturkost GmbH, Fax: 07663 9394-800 oder

• per Fax an bildungsnetzwerk naturkost GmbH, Fax: 07551 9479-40470 oder

• per Mail an bildungsnetzwerk naturkost GmbH, karen.bernhardt@binako.de oder

Ich ermächtige die bildungswerk naurkost GmbH, GläubigerID: DE62ZZZ00001478976, Zahlungen von meinem Konto mittels Lastschift einzuziehen.  

Zugleich  weise ich mein Kreditinstitut an, die von der bildungswerk naturkost GmbH auf mein Konto gezogene Lastschriften einzulösen.

Ich kann innerhalb von acht Wochen, beginnend ab Belastungsdatum, die Erstattung des belasteten Betrags verlangen.

Es gelten dabei die mit meinem Kreditinstitut vereinabrten Bedingungen.

Datum: Unterschrift:

Ausland

Alternative Finanzierungskonzepte im Bio-Handel

Mittwoch, 13.03.2019, 9.00 - 17.00 Uhr , Eichstetten

Seminargebühr: 135,00 Euro zzgl. MwSt.

• per Fax an Rinklin Naturkost GmbH, Dominique Danieau, Fax: 07663 9394-800


